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Vous avez une idée d’entreprise ? 
Avant tout, il est suggéré que vous rédigiez un sommaire de votre projet d’entreprise, ce qui vous permettra de bien articuler vos idées et de nous communiquer efficacement votre projet. 
Il s’agit d’une première étape importante dans le processus de démarrage d’une entreprise. Aussi, prenez le temps de bien développer vos réponses.

Démontrez-nous que vous êtes la bonne personne, au bon endroit, au bon moment et avec le bon projet !
Attention ! 
Des réponses incomplètes entraîneront des délais dans l’analyse de votre projet !

L’équipe du CLDEM 
Retrouvez tous les éléments de la trousse d’aide au démarrage d’entreprise, ainsi qu’une multitude d’informations pertinentes, en ligne sur le site du

Centre local de développement économique des Moulins :

www.cldem.com
1. COORDONNÉES
	NOM :  
	
	 PRÉNOM :
	
	ÂGE :
	

	ADRESSE :
	

	VILLE :
	
	PROVINCE:
	
	CODE POSTAL : 
	

	TÉLÉPHONE :
	
	CELLULAIRE :
	

	COURRIEL :
	
	DERNIER DIPLÔME OBTENU :
	

	SI PLUS D’UN PROMOTEUR, INSCRIRE ICI NOMS ET COORDONNÉES : 

	
	
	
	
	
	

	Nom, Prénom
	Âge
	Téléphone
	Adresse
	Ville
	Code postal

	
	
	
	
	
	

	Nom, Prénom
	Âge
	Téléphone
	Adresse
	Ville
	Code postal

	
	
	
	
	
	

	Nom, Prénom
	Âge
	Téléphone
	Adresse
	Ville
	Code postal


2. PRÉSENTATION DE VOTRE PROJET
	· Où sera située votre entreprise ?

	
	


	· Est-ce que votre entreprise est démarrée ?
	
	OUI
	
	NON
	

	
	Si oui, depuis quand ?
	


	· Expliquez-nous votre projet d’entreprise.

	
	


	· Décrivez-nous les produits ou les services que vous voulez mettre en marché.

	
	


	· Indiquez à qui s’adresse vos produits ou vos services. (Qui seront vos clients ?)

	
	


	· Qui sont vos concurrents ? Nommez les principaux et indiquez-nous leurs forces et leurs faiblesses.

	
	


	· En quoi vos produits ou services se distinguent-ils de ceux déjà existants sur le marché ? 

	
	


3. OPPORTUNITÉ D’AFFAIRES

« Trop souvent, des entrepreneurs souhaitent se lancer en affaires, simplement parce qu’ils ont développé un produit ou un service.  Or, cette démarche n’est pas convenable.  Il ne faut pas chercher à trouver des besoins qui correspondent au produit ou au service qu’on souhaite proposer, mais l’inverse : créer une opportunité d’affaires consiste avant tout à répondre au besoin du client.»

Louis Jacques Filion, Claude Ananou
De l’intuition au projet d’entreprise

Les ÉditionsTranscontinental

	· À quels besoins vos produits ou services répondent-ils ?

	
	


	· Expliquez-nous pourquoi votre projet a des chances de succès ? Quels sont les arguments qui soutiennent votre opportunité de marché ?

	
	


4. L’ENTREPRENEUR
	· Démontrez que vous êtes la bonne personne pour réaliser ce projet. Décrivez en quoi vos expériences personnelles et professionnelles appuient votre démarche entrepreneuriale.

	
	


5. PROGRAMMES

Quel serait, selon-vous, le programme auquel vous seriez éligible ?
(Inscrivez un X dans la case appropriée)
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	Fonds jeunes promoteurs (FJP)
Éligible aux promoteurs âgés de 35 ans et moins
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	Programme Soutien au travail autonome (STA)
Joindre une copie de la fiche : Suivi – présentation ou recrutement. Cette copie vous sera remise par votre Centre local d’emploi (CLE).
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	Autres programmes
Pour voir l’ensemble de nos programmes.


POUR POUVOIR BENEFICIER D’UN FONDS, IL FAUT EGALEMENT :
· Réaliser le projet dans la MRC Les Moulins ;

· Démontrer la viabilité et la rentabilité du projet à l’aide d’un plan d’affaires ;

· Être appuyé par des sources de financement diversifiées, incluant une mise de fonds de la part du promoteur.
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Transmettre cet avant-projet à serviceentrepreneurship@cldem.com
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N’OUBLIEZ PAS de joindre, en annexe, votre curriculum vitae et ceux de vos partenaires d’affaires le cas échéant.


N’HÉSITEZ PAS à nous faire parvenir toute information susceptible de favoriser une meilleure compréhension de votre projet d’entreprise.


PRENEZ NOTE que nous communiquerons avec vous par téléphone ou par courriel.  Vérifiez régulièrement vos messages.
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2500, boul. des Entreprises, Terrebonne (Québec) J6X 4J8 


Téléphone : 450 477-6464 ( Télécopieur : 450 477-9573
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